Памятка для начинающего партнёра

(С чего начать бизнес с компанией Deholding)
1 этап. Анализ ресурсов

1.1.Время. 
- поставить цели, задачи
- сколько времени готовы уделять в неделю?

- какие дни обязательны для развития бизнеса?

- знакомство с календарём мероприятий
- знакомство с обучающими курсами и ресурсами

- планирование недели
1.2.Помощники:

- информационный спонсор

- специалисты, эксперты

- инфо.чаты (для пользователей, для партнёров в мессенджерах, соц.сетях)

1.3.Обучение 
- начать обучение по продукту (Базовый онлайн курс для пользователей)
- начать обучение по бизнесу (онлайн курс для партнёров – Step Up)
2 этап. Обучающий процесс
2.1.Изучать продукт https://welldeta24.ru/
- изучение Базового курса для пользователей – 1 раз в неделю
- изучение Тематического раздела по продукту – 1 раз в неделю
2.2. Изучать бизнес https://welldeta24.ru/
- изучение Базового курса для партнёров – 1 раз в неделю

- изучение Тематического раздела по бизнесу – 1 раз в неделю

3 этап. Активность

3.1.Работа с базой контактов

- формирование первоначального списка – 25 -100 контактов
- пополнение списка контактов – еженедельно по 10 контактов
3.2.Приглашения

- на онлайн мероприятия – еженедельно от 1-5 человек
- на офлайн мероприятия (если есть) – еженедельно от 1-5 человек

3.3.Встречи

- личные встречи (офлайн, сам или со спонсором) – 1-5 человек в неделю
- личные встречи (онлайн, сам или со спонсором) – 1-5 человек в неделю
3.4.Закрытие сделок

- доработка потенциальных клиентов и партнёров – 1-2 человека в неделю
- обсуждение приёмов закрытия сделок со спонсором

3.5.Сопровождение клиентов и партнеров
- по необходимости проводите встречи (офлайн/онлайн) – 1-2 в неделю

- дубликация по продукту (направляете на обучение по продукту)

- дубликация по бизнесу (направляете на обучение по бизнесу)

3.6.Взятие рекомендаций
- по 1-5 рекомендаций в неделю от клиентов или партнёров

- авторекрутинг (подписчики)

4 этап. Подведение итогов со спонсором.

4.1.Промежуточные – 1 раз в неделю

4.2.Итоговые – месяц, полгода, год
