 Контрольные вопросы по Шаг №4
	№ 
	Раздел
	Вопрос
	Отметка

	4.1.
	Бизнес-консультация
	Что такое бизнес-консультация? 
	

	
	
	Какие виды БК вы знаете?
	

	
	
	Что означает принцип – «Греби двумя веслами»?
	

	
	
	Назовите этапы проведения встречи?
	

	
	
	Что входит в подготовку личной встречи? 
	

	
	
	Какие бизнес-инструменты нужны для ЛВ?
	

	4.2.
	Структура ЛВ
	Назовите основные этапы личной встречи?
	

	
	
	Что такое установление контакта?
	

	
	
	Приемы установления контакта?
	

	
	
	Что такое выявление потребности?
	

	
	
	Этапы выявления потребности и вопросы?
	

	
	
	Что такое презентация решения?
	

	
	
	Каков алгоритм отработки возражений? Назовите основные возражения?
	

	
	
	Каков алгоритм закрытия сделки и варианты?
	

	4.3.
	Структура БМ
	Какова структура бизнес-мероприятия?
	

	
	
	Назовите виды БМ?
	

	
	
	Какие ближайшие мероприятия будут проходить в компании?
	

	
	
	Календарь мероприятий от компании и спонсора, что, где, когда?
	

	
	
	Назовите преимущества и недостатки ЛВ и БМ?
	

	
	
	Назовите варианты сочетаний ЛВ и БМ в тактике развития вашего бизнеса?
	

	4.4.
	Вопросы для обсуждения
	Ниже перечислите вопросы, на которые не нашли ответов:
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


